
一个值得信赖的合作伙伴
一个透明的流程
一次快捷的交易达成
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Volaris Group的种子是在25年前种下的，当时公共交通领域的软件引领者Trapeze Group成为了
Constellation Software的第一个收购对象。随着其业务范围的不断扩大，Volaris Group于2011年
诞生。在此后的十年中，Volaris进入了数十个新的垂直市场，包括：农产品、资产管理、租赁管
理。此外，我们还将业务拓展至全球40多个国家，并培养了多语言工作能力。凭借在金融、会
计、税务、人力资源和法务方面的专业并购资源，我们能够在全球的各个角落迅速达成交易。

业务遍及40多个国家 170多家公司 1万多名员工

01 Volaris  
简介

我们的核心市场：

我们的核心市场： 

农产品 

艺术与文化 

资产管理与物流 

生物科学 

传媒 

教育 

工程 

现场服务管理 

金融服务 

食品科技 

餐饮服务和酒店 

政府行政管理 

医疗保健 

人力资本管理 

独立软件供应商 

设备安装 

IT服务管理 

司法 

语言服务 

图书馆管理 

海运 

营销管理 

非营利行业 

公共运输 

印刷和出版 

资产评估 

可再生能源 

租赁管理 

零售 

风险管理 

证券 

社会福利 

软件开发 

供应链与库存管理 

公用事业



6 7

为什么选择与Volaris
合作？

一个自信的合作伙伴
凭借Constellation Software （多伦多证券交易
所代码：CSU）提供的强大资金支持，Volaris
有充足的资本来构建多样化的交易类型，而无
需通过外部渠道进行融资。

收购完成后，我们还有丰富的资源来支持你客
户的业务拓展和专业知识，以帮助他们追求自
身的增长机会。

一次快捷的交易达成
迄今为止，我们已经完成了200多宗收购和十
几宗分拆项目。我们拥有快速、顺畅达成交易
的良好记录。我们保持着极高的成交率，还可
以与你的客户开展合作，以满足他们希望的时
间表。

与Volaris Group合作，就意味着为你，以及你
的客户提供一个直接、透明的流程。

已达成200 
多宗收购

其中97% 是完
全自筹资金

遍及全球40
多个国家 

全球视野 

我们在全球40多个国家设有办事处，我们的员
工使用数十种语言。因此，国界不是我们开展
收购业务的障碍。无论你的客户在哪里，无论
他们在全球有多少个办事处，我们专业的并购
团队都能够高效地管理整个流程。 

为你的客户提供安全和永久的家园

对于那些有复杂顾虑的客户，Volaris是一个能
够保护他们公司文化遗产的合作伙伴。

收购完成后，我们收购的公司仍可以保留自主权，他们的客户将享受持续的服务支持，员工也将
获得在Volaris庞大全球组织中进一步拓展职业生涯的机会。
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成功
案例

“在收购过程中，Volaris做到了极佳的人性化。他们理解股东的想法，并努
力在整个过程中保持合作及富有成效的关系。”
— Bruna Vianna， Acorn Advisory执行合伙人

2019年，当Acorn Advisory帮助Apdata出售公
司时，Volaris和一家私募股权公司都想收购
Apdata。当时Apdata的几位创始人正在考虑退
休，但他们希望自己一手创建的公司不会被另
一家公司完全整合，进而失去其独特性。

被收购后的成功：企业文化保护
在与Volaris并购团队的合作中，Acorn 
Advisory的执行合伙人Bruna Vianna很感谢他
们重视卖家关心的问题。这是因为他们自己也
曾经是卖家。Volaris Group的去中心化结构让
企业 所有者们感到放心，让他们知道他们的公
司将获得有力的支持，而不会失去他们花费数
十年创造的企业文化。

Volaris Group的本土法律顾问利用了之前在巴
西收购案中获得的经验，简化了经纪商和卖方
的尽职调查流程。凭借对Apdata利基市场的深
入了解，Volaris在财务和运营指标等细节上没
有进行妥协的情况下迅速达成了交易。Vianna
表示：“Volaris并没有试图通过简单的裁员和削
减开支从资产中获取价值。他们的目标是通过
增长和基准来创造更高的价值。”

在寻找收购商时，ComputerCamp的领导特别
重视的是：寻找一个能够在不损害其公司独特
文化的前提下提供战略方向的合作伙伴。他们
请来了Faqtum的合伙人Kenneth Birkholm，
以帮助公司的创始人与潜在买家进行接洽。
在评估潜在收购商时，Volaris凭借其在并购
界的良好声誉脱颖而出，成为了Birkholm的首
选。Birkholm说：“在这个过程中，Volaris表现
出了对垂直市场软件行业的深入了解和专业程
度，这使得他们成为了收购ComputerCamp的
不二选择。”

 
被收购后客户的成功：保留自主权
当并购过程中出现一些挑战时，Birkholm发现
Volaris团队总是能提出响应性、建设性的解决
方案。Birkholm表示：“他们理解和解决卖方特
殊问题的能力是收购成功的一个关键因素。”

对企业所有者来说，继续保持他们的公司当前的文化和特性是非常重要的。

- Kenneth Birkholm, Faqtum 合伙人

在宣布收购ComputerCamp时，负责人Mads 
Klavstrup Mathiasen赞许了加入Volaris集团的
诸多好处。他强调，最令他满意的是找到了一
个能够让他们继续按照原有方式来经营企业的
合作伙伴。Mathiase说：“我们自己选择了我
们的新主人，并因此融入了一个拥有强大价值
观的社区。”
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CSI 赋予
的优势

Volaris是隶属于Constellation 
Software Inc. (CSI)的一个运营集
团。成立于1995年CSI是一家为
众多公共部门及私营行业提供软
件和服务的企业。CSI的业务遍
及全球100多个垂直市场。

长期的投资
自成立以来，CSI一直保持着充足的现金流和营收
增长。这一坚实的财务基础使得CSI能够为其各个
运营集团（如“Volaris”）提供资金，以投资你的公
司。

全球性业务 
在保持独立的同时，你还可以将你公司的员工及
客户与我们企业的大量资源连接起来，并从中受
益。 

Volaris能够为你的公司提供有力的财务保障，这
是只有大型、多元化的全球性企业才能提供的。

金融支持
作为一家上市公司（多伦多证券交易所代
码：CSU)， CSI是一个透明、可靠的金融合作伙
伴。 

CSI的金融支持能够帮助你提升你公司的信誉度，
从而为利益相关者注入信心。

前10大客户的收入占
比不到总收入的5%

总营收达66亿美元 

6个运营集团，业务遍布全
球100多个垂直市场。

在100多个国家拥
有125000多客户

员工持股比例超过10%

全球员工达45000名

* 所有以美元计的数据均来自2022年

© 2023 Volaris Group Inc., its subsidiaries and affiliates. All rights reserved.
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